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Régions

Serge Papin et ses associés de magasins U de la région étaient les invités de la coopérative
nantaise le 21 mai dernier pour féter I'agrandissement de son batiment.

Océane double sa plate-forme logistique

Entretiens de Rungis: emploi
et formation en débat

La 8¢ édition des Entretiens de
Rungis, a I'automne prochain,
portera sur la revalorisation de
I'humain, des métiers et des
compétences. Ce rendez-vous
entre dans le cadre des actions
menées dans le plan Rungis
Green Business, déployant des
solutions en faveur de
I'économie, I'environnement et
le domaine social.

Bouches-du-Rhéne: nouvel
entrepot pour Monoprix
Samada, filiale logistique de
Monoprix, ouvrira en juin une
plate-forme frais/secs a
Miramas. Précédemment, les
flux étaient dissociés. Les
produits frais étaient traités a
Plan d’Orgon. La plate-forme
de Garonor (Seine-Saint-Denis)
devrait traiter elle aussi le frais
et le sec, le frais y étant déja
intégré depuis novembre 2013.
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n 2009, Océane inaugurait son nouveau site de

La Chevroliere. Sa plate-forme d’expédition

représentait 7000 m%. Cinq ans plus tard,
Océane engage de nouveaux travaux et double sa
surface. Désormais la préparation des commandes
s'effectue  sur 13000 m’.
L'allée centrale du bati-
ment — qui sépare l'arrivée
des légumes conditionnés
par les adhérents des
commandes préparées par
le service logistique -
s'étend sur 200 m. « Nous
ne pensions pas noiis étendre
aussi vite », affirme Domi-
nique Visonneau, le prési-
dent d'Océane. La multi-
plication des références
(250) nécessite plus d’espace. Une autre raison vient
s'ajouter a I'évolution de la demande. La coopéra-
tive a accueilli quatorze maraichers supplémen-
taires entre 2009 et 2014, dont quatre au début de
cette année. Au final, les tonnages expédiés et
commercialisés par la coopérative ont augmenté de
16000t en cing ans pour atteindre certainement
79000 t en 2014. Le chiffre d"affaires de 1'an passé est
pourtant resté pratiquement stable malgré une
augmentation des tonnages de 2000 t. Dominique

De g. a dr.: Serge Papin (PDG de Systeme U),
Dominique Visonneau (président d’Océane) et Johann
Boblin (maire de La Chevroliére).

Visonneau a rappelé a Serge Papin, PDG de Systéme
U - linvité du jour, avec une trentaine d’associés de
magasins U de Loire-Atlantique et de Vendée - les
difficultés de commercialisation. « La situation est
inquiétante @ la fois pour les producteurs et la filiere,
affirme Dominique Vison-
neau. La baisse des prix lors
des actions promotionnelles
n'est méme plus compensée
par le volume. Et cest encore
In guerre des prix quand
cettaines enseignes offrent des
produits importés alors qite
loffre francaise existe. » En
réponse, Serge Papin a
incité les producteurs a
dénoncer les dysfonction-
nements et les incohé-
rences du systéme actuel. «Le consommatenr
consonme motns ef micux. C'est un fait mais U'alimen-
taire sert aussi de variable d'ajustement pour compenser
les baisses de prix de certains produits. Par aillewrs, 'aug-
mentation des prix alimentaires s‘accentue, favorisée par
la loi de modernisation de I'économie. Le projet de traité
TAFTA avec les Etats-Unis ne va pas non plies dans le
bon sens. Ainsi, I'Eurape pourrait s'affranchir des lois
anti-dumping. Il faut dénoncer celn aupreés des élus. Nous
somtes avec vous. » M Pauline Vallin

CA

@ Pauline Vallin

Vaucluse

La cerise de Venasque entre
en campagne

leuron de la production de cerises, celles de

Venasque entrent sur le marché cette semaine.
Une augmentation des volumes est attendue
{+ 20 %) par rapport a I'an dernier (1300t). La
récolte de Burlat est terminée et 'augmentation des
volumes sera treés significative dés cette semaine
avec les variétés Folfer et Summit. Sur le plan du
conditionnement, le syndicat Cerise de Venasque a
apporté des modifications. Il a introduit des interca-
laires blancs pour les cerises cceur de gamme a la
marque Chérise et gris pour les haut de gamme
“Monts de Venasque” en vrac. Pour ce dernier
segment, les barquettes seront reconduites
(260000 unités écoulées 1'an dernier). Pour la mise
en marché, le syndicat traite avec une quinzaine de
metteurs en marché, dont sept trés actifs de Vaucluse
et des Bouches-du-Rhéne. Par ailleurs, le syndicat a
élu un nouveau président, Nicolas Auraguier,
producteur & Flasan (Vaucluse), dont les intentions
sont de « redynamiser le groupement et le faire évoluer ».
La féte de la cerise de Venasque se déroulera le
8 juin a Venasque. M C. B.

“D’Ardeche & de saison” recrute
et conforte son organisation

ociété coopérative d'intérét collectif (SCIC),
S “D’Ardéche & de saison” - créée par la chambre
d’Agriculture du département — a pour vocation la
mise en relation de producteurs avec la restauration
collective. « La SCIC a pris wune nouvelle dimensioi
début 2014 avec I'arrivée de nouveaux salariés, indique
Michel Renard, responsable de la commercialisa-
tion et de la logistique. Aujourd hui, notre objectif est
de développer notre portefewille clients et d'augmenter
notre offre commerciale. » “D’Ardéche & de saison”
travaille avec une soixantaine de producteurs réfé-
rencés en fruits (environ 50 % des propositions) et
légumes (peu représentés), viande, produits laitiers
et épicerie. Pour les utilisateurs, une plate-forme
dématérialisée recense quotidiennement les offres
journaliéres et les prix. « L'Ardéche a été divisée en
plusieurs bassins d'approvisionnement et nous soithai-
tons fravailler au nwximum la proximité. » C'est la
SCIC qui se charge de la facturation et désormais
des livraisons. Elle veut, en 2015, se développer
vers la restauration commerciale. M
Catherine Brunner
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