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DANS NOTRE REGION

'_LEGHMES Le 21 mai dermer la cooperatlve maraichére Oceane ainvité des representants de

Systeme U 2 visiter ses nouvelles mstallauons eta echanger sur leurs activités de producteurs

etde dlstnbuteurs

Systeme U

etdes

¢ @ - truit notre plate-
<< - forme d'expédi-
tion, jamais on
n'aurait pensé qu'on la dou-
blerait juste 5 ans aprés! »
s'amuse Jean-Luc Olivier, pro-
ducteur de tomates et adhé-
rent de la coopérative Océane.
Située a4 La Chevroli¢re, la
plate-forme  d'expédition
d'Océane s'étend désormais
sur 14000 m?, contre 7000 m?
ily aun mois!
En 5 années, le volume des

- légumes expeches parla coopé- -

rative nantaise a certes aug-
menté, mais cest surtout pour
des raisons de qualité des
expéditions (de plus en plus

* de références), de rapidité de

ces expéditions (et donc de
fraicheur des produits), et de

. confort de travail du personnel
. que ce choix de I'agrandisse-

ment a été opéré.

Le 21 mai dernier, Dormnlque
Visonneau et Dominique -Ca-
lais, respectivement président
et directeur de la coopérative
Océane, ont saisi 'occasion de

- Ja mise en seérvice de l'exten-

sion de leur plate-forme pour

‘inviter des représentants de

Systéme U a venir découvrir
leurs installations et leur fone-
tionnemeént, et rencontrer
leurs producteurs et salariés.

orsqu’oﬁ a-cons-

et Oceane du

. www.oceane. infy

Serge Papm PDG de Systéme U, milite pour des relations plus .

: Systéme U est Pun des clients

d'Océane: « Il représente envi-
ron 7 % de notre chiffre d'af-
faires », -confie Dominigue
Vlsonneau Un « petit » client?
«Non, un client parmi d'autres !

“Aucun de nos clients ne repré-

sente plus de 10 % de notre chiffre

~ d'affaires, nous v veillons, cela

garantif notre mdependance et

. notre pérennité ».

Des directeurs de magasins
(plus de 100 magasins U en
Loire-Atlantique et Vendée), et
Serge Papin, lui-méme, le PDG
de I'enseigne, ont répondu a

~ cette invitation. Les échanges -

ont été riches, en particulier sur

equltables entre la dlstnbutlon et les PME du terntmre

le statut de coopélahve que par-’

tagent les deux structures: « Lg -

coopérative est un . statut
moderne », selon Serge Papln
« car il conjugtie mise en com-

 mun de moyens et indépendance

de chagque chef d'entreprise. Clest
un modéle qui marche et qu’il
faut défendre ! » Méme vision du
chté de Dominique Visonneau,
qui rappelle que la coopérative
est avant tout portée par des

- hommes, qui ont 'ambition de

faire fonctionner leurs entre-
prises.

‘Les échanges ont aussi porté

sur la notion de developpement
durable, ot I'on conjugue éco-

GCEANE EN QUELQUES CHIFFRES

B & matsichers créent la marque
2n 1802 '

m 69 maraichers en 2014
m 88 personnes amp!eyees {dlont

38 & In logistique, © ais ser\ﬂce
qualité) .

W 200 clients pour 14,4 mslilons
de colis™

BBB%dela marchandise

commercialisée en France

m 103 Me da chiﬁm d'allaires en

2013

| m 42700 ¢ de tomates (85 % de la

logie, territoire, respect des per-
sonnes, — valeurs chéres aux
deux structures —, mais aussi
des résultats économiques! Sur

ce dernier point, Dominiquie
Visonneau a exprimé les

doléances des producteurs, qui
ont énormément souffert, cette
année, de prix non rémunéra-
teurs et des importations
« insupportables ».

Serge Papina lui aussi regretté

cette guerre des prix, que les dis-

tributeurs se livrent sur les pro-

duitsdits psychologiques (c'est-
a-dire les produits de grandes

' marques qui figurent dans les

comparateurs), et qui « rattra-
pent leurs marges » sur les pro-
duits des PME et les produits

_ agricoles non transformés.
Le fondateur de Systéme U a-

région nantalse et 4 frangais) e

W 12000 tonnes. de concombres
{50 % de la région nantaise et
n° 2 frangais)

"m 8000 tonnes de méche (25 %

de la région nantaise, n° 1 fran-
gais) _

W 3000 tonnes de radis, 3 400
tonnes de poiresu, 1600t de -
jeunas pousses, 80D tonnes de
saiades, 500 { do fraises &

" auires idgumes (oignons,
navet, cardes...)

une nouvelle fois fustige la

'LME, qui traite de la méme

fagon un -géant mondial
comme Nestlé et une petite
enireprise comme Océane, et
ne fait qu'accentuer les désé-
quilibres existants. 1} a aussi
-exprimé ses craintes lides & I'a
cord Tafta (qui prone le hbre-
échange entre Europe et Etats-
Unis} pourlequel une poignée
de négociateurs, qui n’ont sou-
vent que trés peu de notions de
l'économie réelle, prennent des
décisions qui vont influer sur
toutes les entreprises!Ia donc,
incité les producteurs, 2 faire ce
qu'il fait déja, « monter au cré-
neau, dénoncer ce systéme, aller
voir les élus ! ».

CATHERINE PERROT




