Océane agrandit sa plate-forme
et rencontre ses clients

Ouest Al'occasion de I'agrandissement de sa plate-forme logistique,
la coopérative Océane a invité Systéme U, un de ses clients importants.

Le 21 mai, Serge Papin, pré-
sident de Systéme U, et les
associés des 100 magasins U de
Loire-Atlantique et Vendée ont
été invités par Océane sur sa
plate-forme dexpédition de La
Chevroliére (44). « Un des axes
de la démarche de Responsa-
bilité sociétale des entreprises
que nous avons engagée est
deétre transparent et & lécoute
des attentes de nos clients,
explique Dominique Calais,
directeur d'Océane. Avec 7 %
de notre chiffre d’affaires, Sys-
teme U est un client important
et que nous espérons dévelop-
per. Le groupe a notamment
100 magasins en Loire-Atlan-
tique et Vendée. Sa principale
base fruits et légumes est a
Carquefou, en Loire-Atlan-
tique. Et le groupe met en avant
sa volonté de développer les
approvisionnements  régio-
naux. Nous avons donc sou-
haité rencontrer son président
et les 100 associés pour écouter
leurs attentes, échanger sur des
relations locales, équitables et
durables entre nos structures
et leur présenter notre gamme
que tous ne connaissent pas
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Les serristes assurent les serristes

forcément ». Serge Papin et Do-
minique Visonneau, président
d’Océane, ont mis en avant de
nombreux points communs
entre Océane et Systéme U et
notamment le fait que les deux
sont des groupes coopératifs
constitués d'indépendants tra-
vaillant ensemble.

La surface de la plate-
forme a été doublée
La rencontre a été loccasion
ausside présenter a Serge Papin
et aux associés de Systéme U
la  plate-forme logistique

La plate-forme d'Océane dispose désormais de 12 000 m?
d’entrepdt, 14 quais de réception, 24 quais d'expédition, deux sas
de chargement de nuit et huit chambres froides.

d’Océane et notamment la
nouvelle partie entrée en fonc-
tionnement le 22 mai. Face a
laugmentation des volumes, la
surface de la plate-forme de ré-
ception, préparation des com-
mandes et expédition créée
en 2009 a en effet été doublée,
portant a 13 000 m? la surface
totale disponible. Quatre mil-
lions d'euros ont été investis
dans la création de six nou-
veaux quais de réception, 12

quais dexpéditions, deux sas
pour les chargements de nuit,
et dans des espaces de stockage
et préparation de commande &
différentes températures. Cing
nouvelles chambres froides ont
notamment été installées pour
des stockages de 4°C & 8°C en
froid sec ou en froid humide,
permettant de stocker des pro-
duits de plus en plus diversifiés
a la température et 'hygromé-
trie les plus adaptées. m ve

VOTRE CONSEILLER EST-IL VRAIMENT
UN EXPERT DE VOTRE METIER ?

CHEZ NOUS OUL.

Les serristes les plus exigeants choisissent I'assurance d’un spécialiste.

Couverture multirisque innovante et haut de gamme, HORTISECUR® est une assurance de Gartenbau-
Versicherung, assureur leader européen pour le maraichage, I'horticulture et les pépiniéres. Précise et
indwiduelle, HORTISECUR® vous offre la couverture la plus efficace qur puisse exister avec un reglement
equitable, simple etrapide de vos dommages. Pour en saveir plus, contactez-nous au 0288 602995,

www.hortisecur.fr
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